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e Svakodnevni Zivot svih nas sastoii se od stalnoa donosenjo manije ili vise znacajnih odluka, @
ekonomske odluke su posebno vaine v Zivotu svakoq pojedinca. Jedna od osnovnih pretpostavki v
ekonomskoj teoriii jeste da se ljudi ponasaju racionalno. Ali ljudi donose i odluke koje nisu

postavku da je covjek prije svega

racionalno bice koje tezi mak-
simizacijl korisnosti, Elizabet Hofman 1
Metju Spicer su sproveli jednostavan
eksperiment. Osmislili su igru u kojoj
dvoje ucesnika treba da se dogovore
kako da podijele 14 dolara. Pravila su
dozvoljavala da ucesnici igre mogu da
podijele novac kako god oni Zele, dok u
slucaju da ne dode do dogovora prvi
ucesnik dobija 12 dolara a drugi ne
dobija nista. Prema teoriji koopera-
tivnih igara, najlogicniji rezultat jeste
da drugi ucesnik pristane da dobije 1
dolar, 1 tako prepusti prvom ucesniku
da dobije 13 dolara. U svakom slucaju,
ako drugi ucesnik bude trazio vise, prvi
ucesnik moze jednostavno da ne prih-
vati, jer uvijek moze uzeti 12 dolara
ukoliko ne postignu dogovor. Medutim,
eksperiment je dao potpuno neoceki-
vane rezultate, svaki par izabranih
ucesnika (parovi su birani bacanjem
novcica) podijelio je novac na jednake
djelove, dakle po 7 dolara za svakog od
ucesnika. To ipak ukazuje da su ljudi
cesto vodeni 1 drugim motivima, a ne
samo racionalnom maksimizacijom Ko-
risnosti.

Svakodnevni zivot svih nas sastoji se
-.0d_slalnog-denosenja--manje -ili- vise
znacajnih odluka, a ekonomske odluke
su posebno vazne u Zzivotu svakog
pojedinca. Za ekonomsku teoriju je
veoma bitno da odgovori na pitanje

Prouf:avajuéi i provjeravajuci pret-

kako ljudi donose ekonomske odluke, a

od posebnog su interesa pretpostavke,
uvjerenja, navike i taktike koje ljudi
koriste u svakodnevnom donosenju
odluka. Jedna od osnovnih pretpostavki
u ekonomskoj teoriji jeste da se ljudi
ponasaju racionalno. Iako je prvu de-

finiciju homo economicusa dao Dzon |
Stjuart Mil u XIX vijeku, ideja da je |

coviek racionalno bice datira jos od
Aristotela. Prema Adamu Smitu, svaki
pojedinac je homo economicus, Sto
znaci da on uvijek vrsi izbor tako da
minimizira svoje troSkove, a mak-
simizira korisnost. Ovaj koncept je bio
opste prihvacen u klasi¢noj ekonomiji,
ali kasnije homo economicus postaje
predmet kritike, prije svega od strane
neoklasicara. Medu najpoznatijim Kri-
ticarima je i Dzon Majnard Kejnz koji
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iskljucivo racionalne

je smatrao da covjek donosi odluke pod
uticajem razlicitth faktora koji nisu
samo ekonomski.

Dio ekonomske nauke koji se bavi

| istrazivanjem ekonomskog ponasanja

ljudi jeste ekonomija ponasanja. Za
razliku od klasicne ekonomije Kkoja
proucava kako bi ljudi trebalo da se
ponasaju, ekonomija ponasanja kom-
binuje tehnike, metode, 1 teorije psiho-

logije 1 ekonomije da bi se doslo do
odgovora na pitanje zasto ljudi reaguju
na odredene nacine. Takode, za razliku
od Kklasicne ekonomije koja pretpo-
stavlja da ljudi znaju sta zele i da
konzistentno prave iste izbore pod
slienim uslovima, psiholozi smatraju da
su ljudi skloni greskama, da reaguju
kontradiktorno 1 nepredvidivo, da nisu
dosljedni, 1 da cesto ne sklapaju
najbolje ugovore kad je rijec o fi-
nansijama. Tako su i ekonomisti poceli
da se pitaju zasto se finansijska trzista
i pojedinci koji na njima ucestvuju, ne
ponasaju uvijek u skladu sa tra-
dicionalnom ekonomskom teorijom.
Dakle, ljudi donose odluke koje nisu
isklju¢ivo racionalne, ve¢ su bazirane
na raznim psiholoskim faktorima, pris-
trasnosti, greskama, i ne tako rijetko
ljudi donose odluke na sopstvenu stetu.
Jedna od zanimljivih cinjenica Kkoju
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ekonomija ponasanja posebno istice
jeste to da je kod vecine ljudi uocena
pojava, da cesto i nesvjesno, imitiraju
druge.

Upravo zbog kritika pretpostavke o
racionalnom ponasanju, javlja se kon-
cept ogranicene racionalnosti koji pret-
postavlla da ljudi nisu ni potpuno
racionalni ni potpuno iracionalni u
svom ekonomskom ponasanju. Ogra-
nicena racionalnost sugerise da, zbog
toga Sto su ljudi ograniceni u in-
formacijama kojima raspolazu, samim
tim, skloni su greskama 1 pristrasnosti
pri donosenju odluka. To znaci da cesto
donose odluke zasnovane na emo-
cijama, impulsima i greskama. Dakle,
pojedinac donosi i iracionalne odluke.

Vratimo se na trenutak Adamu Smitu
1 njegovom homo economicusu. I dok
su za koncept homo economicusa
mnogi culi, manje je poznato, ili pak
tome se pridaje manji znacaj, da je
Adam »Smit govorio 1 0 uzajamnom
povjerenju, u sSvom manje poznatom
djelu “Teorlja moralnih os;ecan]a
Covjek nije samo racionalno i sebicno
bice, vec 1 moralno! Gubitak povjerenja
je jedan od kljucnih razloga za nas-
tanak trenutne krize. Povratak iz-
gubljenog povjerenja moze biti 1 kljuc
za izlazak iz krize koja je u.vecoj ili
mjerl zadesila cyeli svijet.
Medutim, potrebno je promijeniti neke
stvari u drustvu, mozda iz korijena, da
bi se to postiglo, Ovdje prije svega
mislim na finansijska trzista, ali i na
druge segmente ekonomskog, pa 1
drustvenog sistema. Osnova stabilnog
privrednog sistema je stabilan ban-
karski sistem kao najznacajniji segment
finansijskog sistema. Stoga je potpuno
razumljivo da je stabiinost bankarskog
sistema nesto ¢emu teze monetarne
viasti sirom svijeta. Kao nosilac mo-
netame vlasti u Cmoj Gori, Centralna
banka ima za osnovni cilj ocuvanje
stabilnosti bankarskog sektora, 1 u
skladu sa tim nastoji pravovremeno da
preduzima sve neophodne mjere jer su
sigurnost 1 povjerenje u bankarski
sistem na prvom mjestu.
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